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& FElercicio 1t Tarjetas de dialogo
Instruccién: Escribe un didlogo corto para cada situacion.

1. Discutiendo una oferta de trabajo

Simula que hablas con un amigo sobre una oferta de trabajo que has recibido. Expresa tu opinién y

escucha la suya para negociar la mejor decision.

Frases de ejemplo Frases de ejemplo
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Frases de ejemplo

¢Qué opinas de la oferta que me hicieron en la empresa?
Co sqdzisz o ofercie, ktérq ztozyli mi w firmie?

Creo que tiene aspectos positivos, pero algunas
condiciones no me convencen.

Mysle, ze ma pozytywne aspekty, ale niektore warunki mnie
nie przekonujq.

Me dijeron que el horario era flexible, pero creo que eso

no es del todo cierto.

Powiedziano mi, ze harmonogram jest elastyczny, ale mysle,

Ze to nie do korica prawda.

Sin duda, quiero negociar para mejorar el salario. ;Crees
que es posible?

Bez watpienia chce negocjowad, aby poprawic

wynagrodzenie. Czy uwazasz, ze to mozliwe?
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Frases de ejemplo

Yo opino que la oferta es buena, pero tienes que fijarte bien
en las condiciones.

Uwazam, ze oferta jest dobra, ale musisz doktadnie zwréci¢
uwage na warunki.

Es normal que tengas dudas, la oferta tiene ventajas y
desventajas.

To normalne, ze masz wqtpliwosci, oferta ma swoje zalety i
wady.

Quiza te dijeron eso para llamar tu atencion; mejor
pregunta bien antes de aceptar.

By¢ moze powiedZzieli ci to, Zeby przyciggnqc twojg uwage;
lepiej zapytaj doktadnie, zanim zaakceptujesz.

Sin duda, negociar es importante. Creo que puedes
conseguir algo mejor si lo intentas.

Bez wqtpienia negocjacje sq wazne. Uwazam, Zze mozesz

0siggnqc cos lepszego, jesli sprobujesz.
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2. Negociando un precio en el mercado
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Imagina que estas en un mercado y quieres negociar el precio con el vendedor. Da tu opinién y responde

a su contraoferta.

Frases de ejemplo

¢Crees que este precio es justo para la calidad del
producto?

Czy uwazasz, Ze ta cena jest uczciwa w stosunku do jakosci
produktu?

Yo creo que es un poco caro, ;podria hacer una
contraoferta?

Uwazam, ze to troche drogo, czy mogtbym ztozy¢
kontrpropozycje?

Me dijo que no podia bajar mucho, pero insistié en que la
calidad es auténtica.

Powiedziat mi, ze nie mogtem duzo obnizac, ale nalegat, ze
jakos¢ jest autentyczna.

¢Qué opinas si pago un poco menosy compro mas
cantidad?

Co myslisz o tym, Zeby zaptaci¢ troche mniej i kupi¢ wiecej?

Frases de ejemplo

Opino que el precio refleja bien la calidad, pero podemos
negociar.

Uwazam, Ze cena dobrze odzwierciedla jakosé¢, ale mozemy
negocjowac.

Claro, siempre hay espacio para una contraoferta, dime
cuanto propones.

Oczywiscie, zawsze jest miejsce na kontrpropozycje, powiedz,
ile proponujesz.

Es cierto, la calidad es buenay eso vale la pena.

To prawda, jakosc jest dobra i to sie opfaca.

Me parece bien, asi llegamos a un compromiso que nos
convenga a ambos.

W porzqdku, w ten sposéb osiggniemy kompromis, ktéry

bedzie korzystny dla nas obu.
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3. Opinando sobre un acuerdo en la empresa

En esta simulacion, conversas con un compafiero sobre un acuerdo que se firmdé en el trabajo. Usa estilo

indirecto para contar lo que se dijo y da tu opinién.

Frases de ejemplo

¢Recuerdas lo que dijo el jefe sobre la Ultima
negociaciéon?

Czy pamietasz, co powiedziat szef o ostatnich negocjacjach?
Dijo que el compromiso era fundamental para avanzar

en el proyecto.

Powiedziat, Ze zaangazowanie jest kluczowe dla postepu w
projekcie.

Yo opino que valoran mas las jerarquias que las ideas
nuevas.

Uwazam, Ze bardziej cenig hierarchie niz nowe pomysty.
Sin duda, eso puede ser negativo para la motivacién del
equipo.

Bez wgtpienia moze to by¢ negatywne dla motywadji

zespotu.

Frases de ejemplo

Si, me dijo que era necesario un compromiso de todos.
Tak, powiedziat mi, ze konieczne jest zaangazowanie wszystkich.
Exacto, sin compromiso no habria acuerdo ni progreso.

Doktadnie, bez zobowigzar nie bytoby ani porozumienia, ani

postepu.

Creo que también aprecian la experiencia, pero deberian
estar abiertos a las propuestas.

Mysle, ze réwniez doceniajq doswiadczenie, ale powinni by¢
otwarci na propozycje.

Tienes razdén, negar las ideas puede impedir mejoras

positivas para la empresa.

Masz racje, odrzucanie pomystow moze uniemoZzliwi¢ pozytywne

ulepszenia w firmie.
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# Flercicio2:  Emparejar una palabra

Instruccién: Empareja las traducciones

a. Ella me dijo que la oferta 1. pensaba rechazar la contraoferta.

b. Pedro me pregunté si 2. negociar siempre requiere compromiso.
C.Juan me recordo que 3. la negociacion fue un éxito.

d. Ana dijo que sin duda 4. era muy positiva para todos.

Rozwigzania:
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» Flercicio 3t Agrupar las palabras

Instruccién: Drag and drop the words to classify them into two categories according to their

use in conversations about opinions and negotiations.
Opina, Opino, La negociacion, La contraoferta, La oferta, Cree, Creo, El compromiso

Frases para expresar y pedir opiniones Palabras sobre procesos de negociacion

Rozwigzania:
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» [Flercicio4:  Estilo indirecto con pretéritos simples

Instruccién: Wstaw poprawne stowo.

dijo que, iba a rechazar, tenia, preguntd, negociaban, era, es

1. Decir que + ser: Juan: La negociacion es exitosa. : Juan Me ......evieeveneenene. la
NEZOCIACION .oveeeeeeeeeeeiieeeeeeenen, exitosa.

2. Decir que + ser: Marta: La contraoferta .......cccceeveveveriennenne. interesante. : Marta me
................................... la contraoferta .........ccceceverernennenenn. interesante.

3. Decir que + negociar: Juan: Nosotros negociamos con ellos. : Juan me
................................... ellos ...ccccveeveveneeeeneenene. cON ellos.

4. Decir que + ser: Eva: Sin duda, la oferta es excelente. : Eva me dijo que, sin duda, la oferta

................................... excelente.

5. Decir que + negociar: Ana: Nosotros negociamos una buena oferta. : Ana me

................................... ellos ....cccceeeeeeeeeeeeeeeeeeenn.. UNa buena oferta.

6. Decir que + tener: Eva: Tengo el compromiso con ellos. : Eva me .....ccocevevvvivencnennen.

................................... el compromiso con ellos.

7. Preguntar + rechazar: Pedro: ;Vas a rechazar la oferta? : Pedrome ......cccoccevvveveveniennenne. Si
................................... la oferta.

8. Decir que + ser: Ana: El compromiso es importante. : ANa Me ....ccccevvveverienerceennenn el
COMPIOMISO .evvvreeirieeiieenreenieeennee importante.

Rozwigzania:
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