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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo

“ Cuantos mas idiomas conoces, menos probable es
quete conviertasen terrorista.

Upamanyu Chatterjee
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A2.43 VVamos a calentarnos

A continuacién encuentras e ercicios de repaso sobre las Ultimas lecciones.

Ultima clase:

? https: //hiszpanski.colanguage.pl/program/a2/42

Ultimas 5 lecciones:

? https: //hiszpanski.colanguage.pl/program/a2/43/historia-nauki
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 Objetivos de aprendizaje

Soluciones, audio, video, traducciones y hojas de trabajo para estudiantes estan disponibles a través de nt
https.//hiszpanski.colanguage.pl/program/a2/43

1. Exprésate
2. Aprende frases basicas para discutir puntos de vista
3. ¢Existen jerarquias dentro de las empresas espariol as?
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 VVocabulario

L ee todos |os g emplos en voz altay proporciona sus traducciones.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/progranm/a2/43

El compromiso
El cree que lagranjaes un lugar relgjado. El compromiso es fundamental en cualquie

Creer

https://www.colanguage.pl Cinco|5
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A2.43 Oplnlon&yn ociaciones

Modulo 6 En €l trabgjo

A2.43 VVocabulario

L ee todos |os g emplos en voz altay proporciona sus traducciones.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/progranm/a2/43

\h

. -
DA -

i

L a contraofe,
Opino que la contraoferta es m

Falso
Esa historia suenafalsitay no me convence.
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 VVocabulario

L ee todos |os g emplos en voz altay proporciona sus traducciones.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/progranm/a2/43

L a negociacion L a of
Creo que la negociacion es una oportunidad parallegar a un compromiso positivo. Creo que la oferta es i

https://www.col anguage.pl
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 VVocabulario

L ee todos |os g emplos en voz altay proporciona sus traducciones.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/progranm/a2/43

Negativo Negociay

Creo que € resultado del experimento es negativo.

4

Ellos negocian opiniones

https://www.col anguage.pl
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 VVocabulario

L ee todos |os g emplos en voz altay proporciona sus traducciones.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/progranm/a2/43

2
=Y
e
Positivo
Su of erta fue positivisima

Y 0 opino que es una oferta positiva.

https://www.col anguage.pl
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A2.43 VVocabulario

L ee todos |os g emplos en voz altay proporciona sus traducciones.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/progranm/a2/43

c9
e
Rechazar Sin duda
Ellos rechazan enviar el correo e ectronico. Sin duda, la oferta que nos presentaron es m
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 VVocabulario

L ee todos |os g emplos en voz altay proporciona sus traducciones.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/progranm/a2/43

Verdadero

Tu opinién es més verdadera que la mia sobre el contrato.

https://www.col anguage.pl Once | 11
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 aLES hora de repetir!

Nombra las palabras y Usalas en una oracion.
Positivo, Lanegociacion, Laoferta, Verdadero, La contraoferta, Negativo, Sin duda

https://www.col anguage.pl Doce| 12
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 aLES hora de repetir!

Nombra las palabras y Usalas en una oracion.
El compromiso, Opinar, Rechazar, Negociar, Creer, Falso
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A2.43 Ser - Pretérito imperfecto, indicati

? https: //hiszpanski.colanguage.pl/program/a2/43

YO
td

é/ella
nosotr os/nosotr as
VOSotr os/vosotras
ellog/ellas

era
eras
era
éramos
eras
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 Creer - Preterito imperfecto, indica

? https: //hiszpanski.colanguage.pl/program/a2/43

YO creia

td creias
d/ella creia
NOsotr os/nosotras creiamos
VOSotr os/vosotr as creias

ellogellas creian

https://www.colanguage.pl Quince| 15
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A2.43 Responder - Pretérito imperfecto, |

? https: //hiszpanski.colanguage.pl/program/a2/43

YO respondia

td respondias
é/ella respondia
Nosotr os/nosotr as respondiamos
vOosotr os/vosotras respondiais
ellogellas respondian

https://www.col anguage.pl

A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 Ejercicio de conjugacion verbal

? https: //hiszpanski.colanguage.pl/program/a2/43
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A2.43.1 Dialogo: Negociacion de una oferta

Pedro y Ana negocian una oferta.
https. //hi szpanski.colanguage.pl/dial ogi/negoci acion-de-una-oferta

e Escucha €l dialogo o lee el texto en paregas.
e Discutid losgerciciosy estudiad € vocabulario.

e |nterpretad una situacion similar en parejas o en grupo.

? Tiempo recomendado: 15 min.

https.//www.colanguage.pl

A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43.1 Negociacion de una oferta

Escuchad el audio o leed el texto en parejas antes de resolver |0s gjercicios.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/dial ogi/negociacion-de-una-oferta

Pedro: ¢Qué opinasdelaoferta?

Ana: Mi opinion es bastante positiva pero tenemos que negociar.
Pedro: Sin duda, pero ¢esbuena o mala la oferta?

Ana: Es buena pero podemos hacer una contraoferta.

Pedro: S, opino que es una buena idea.

Ana: ¢ Tu crees que e compromiso es fuerte?

Pedro: S, pero la parte negativa es € precio. Es muy alto.

Ana: Entonces rechazamos |la primera oferta.

Pedro: S, vamosanegociar un poco Yy presentar nuestra idea.

Ana: i Perfecto! jPreparate, empezamos la nueva negociacion ahoral

https://www.colanguage.pl Diecinueve | 19
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo

A2.43.1 Negociacion de una oferta

? https: //hiszpanski .colanguage.pl/dial ogi/negociacion-de-una-oferta

Ejercicio 1: Preguntas de debate

¢Qué opina Anasobre la oferta?
¢Cudl esla parte negativa de la oferta segiin Pedro?
¢Qué deciden hacer Pedroy Anaal final?

¢COmMo expresas tu opiniodn en espariol? Da un g emplo.

o ~c W Dd P

¢Qué es méas importante parati en una negociacion: €l precio o el compromiso?

https://www.colanguage.pl Veinte | 20
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A2.43.1 Negociacion de una oferta

? https: //hiszpanski .colanguage.pl/dial ogi/negociacion-de-una-oferta

Ejercicio 2:

negociar, compromiso, Sin duda, negociacion, positiva
Lo , pero ¢es buena o malalaoferta?

S, VamoS a.....cccoevereieneeeneenn, un poco y presentar nuestraidea.

Mi opinién esbastante ..........ccccceveevvceennene pero tenemos que negociar.

cracreesqued ... es fuerte?

o~ WD

iPerfecto! jPreparate, empezamoslanueva..........cccoevevereveennene.

https://www.col anguage.pl

A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo

A2.43.1 Negociacion de una oferta

? https: //hiszpanski .colanguage.pl/dial ogi/negociacion-de-una-oferta

Ejercicio 3: Ordena €l texto

.. Sin duda, pero ¢es buena o malala oferta?
.. Si, vamos a negociar un poco y presentar nuestra idea.
.. Mi opinién es bastante positiva pero tenemos que negociar.
.. Si, opino que es una buenaidea.
.. Si, pero la parte negativa es €l precio. Es muy alto.
10 jPerfecto! jPreparate, empezamos la nueva negociacion ahoral
.. ¢Tucrees que el compromiso es fuerte?
... Esbuena pero podemos hacer una contraoferta.
1 ¢Qué opinas de la oferta?

... Entonces rechazamos la primera of erta.
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A2.43 Opinignesy N ociacio_&s
Modulo 6 En el trabajo

0: El juego de la negociacion
de un coche, expresando opinionesy llegando a un acuerdo.
age. l/opowi adania/el -juego-de-la-negociacion

00 léelo en voz alta.
xto compartiendo el audio o lee el texto en conjunto.
elatareay fomentad el uso del vocabulario al formar respuestas.

T 1T
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A2.43.2 El juego de |la negociacion

Escucha el audio o lee el texto antes de resolver los gercicios.
? https://hiszpanski .col anguage.pl/opowi adani a/el -juego-de-la-negociacion

=
©

© o N o~ wDdNPE

Carlosy Ananegocian €l precio de un coche.

El cree que laoferta de Anaes bgja.

Entonces ofrece una contraoferta.

Ana opina que es un compromiso ver dader o.

Sin duda ella acepta la contraoferta.

Pero después cree que € precio es demasiado alto.

Deciderechazar laoferta.

El le muestrael coche de nuevo y ahora ellaopina que el precio es bueno.
Al final Carlosy Ana encuentran una solucion positiva paralos dos.

Han hecho un buen trabajo de negociacion sin decir cosasfalsas.

https://www.col anguage.pl

A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo

A2.43.2 El juego de |la negociacion

? https.//hi szpanski.colanguage.pl/opowiadania/el-juego-de-la-negociacion

Ejercicio 1: Preguntas de debate

¢Qué estén negociando Carlosy Ana?
¢Qué hace Carlos después de recibir la oferta de Ana?
¢Por qué Anarechazala oferta?

¢Algunavez has negociado algo? ¢Como fue la experiencia?

o ~c W Dd P

¢Crees que esimportante llegar a un compromiso en una negociacion?
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo

A2.43.2 El juego de |la negociacion

? https.//hi szpanski.colanguage.pl/opowiadania/el-juego-de-la-negociacion

Ejercicio 2:

opina, falsas, verdadero, oferta, Sn duda, negocian

1. El lemuestrael coche de nuevoy ahoraélla...........ccocecveeeecenneeee, que €l precio es bueno.
2. Carlosy ANa......cccccevevvivieninennns el precio de un coche.

3. Elcreequela....ccceeecereececeeeeeane, de Anaesbgja.

Ao e ella aceptala contraoferta.

5. Han hecho un buen trabajo de negociacion Sin deCir COSaS ........coervrerereeerierienenn.

6. Anaopinaque es un COMProMISO .......ccereeeereereereeseneens
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En el trabajo

A2.43.3 Cultura: ¢Existen jerarquiasdentro delas
empr esas esparolas?

Descubre como funcionan |as jerarquias en las empresas espafiolas y como expresar opiniones respetuosamente en el trabajo.
https.//hiszpanski.colanguage.pl/kultur a/jer ar guias-empr esas-espanol as

e Escucha el textoolédo en voz alta.

e El vocabulario extraintroducido sirve como inmersion linglisticay no forma parte del curriculo basico.
e Discutid los gerciciosy aplicad el nuevo vocabulario en una conver sacion.
e Discutey compara el temadela cultura con tu propio pais.

? Tiempo recomendado: 10 min.
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A2.43.3 ;EXisten jerarquiasdentrodelasé
anolas?

Escuchael audio o lee e texto antes de resolver los gercicios.
? https://hi szpanski.colanguage.pl/kultur a/j er ar quias-empr esas-espanolas

En las empresas espafiolas |as jerarquias son importantes y siguen un
modelo tradicional. Los jefes toman las decisiones mas importantes.
Sin duda los empleados también pueden expresar sus opiniones pero 1o
hacen con respeto. Para esto |a gente usa frases como "En mi opinion..."
0 "Creo que...". La cultura de trabajo espaiiola valora mucho € respeto
por la autoridad pero también es abierta a escuchar ideas nuevas. Para
subir en lajerarquia se necesitan tiempo y trabajo duro. Hoy en algunas
empresas modernas la comunicacion es mas abierta.

https://www.col anguage.pl

A2.43 Opinignesy n
Modulo 6
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A2.43.3 ;EXisten jerarquiasdentrodelasé
espanolas?

? https. //hiszpanski.colanguage.pl/kultur a/j er ar quias-empr esas-espanol as

Ejercicio 1: Preguntas de debate

1. ¢COmo se puede expresar laopinion en € trabajo?

2. ¢Escomun subir en lajerarquia rapidamente en Espafia?

3. ¢Como es la comunicacion en algunas empresas espafiol as hoy?
4. ¢Tegustan debates de opinion?
5

. ¢Crees que la estructura de jerarquias de empresas en Espafia todavia esta bien o hay que cambiar algo?

https://www.col anguage.pl

A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En €l trabajo
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

2A2.43 Deberes/ gercicios

Estos gjercicios se pueden hacer juntos durante las clases de conversacion o como deberes.
? https.//hiszpanski.colanguage.pl/progranva2/43

e Todas las soluciones, audios y hojas de trabajo estan
disponiblesen el sitio web.

e Haz discusionesy conver saciones con €l vocabulario.

e Escribelasrespuestas para practicar laescritura.

https://www.colanguage.pl Treinta | 30


https://hiszpanski.colanguage.pl/program/a2/43
https://www.colanguage.pl

A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 Deberes/ gercicios

Estos gjercicios se pueden hacer juntos durante las clases de conversacion o como deberes.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/progranm/a2/43

Ejercicio 1: Traducey usa en una oracion

1. Verdadero

2. El compromiso
3. Faso

4. Negativo
5. Rechazar
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A2.43 Opinignesy negociaciones

Modulo 6 En €l trabajo

A2.43 Deberes/ gercicios

Estos gjercicios se pueden hacer juntos durante las clases de conversacion o como deberes.
? https://hiszpanski .colanguage.pl/progranm/a2/43
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COJLANGUAGE

Habla con confianza con col anguage
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A2.43 Opinignesy negociaciones
Modulo 6 En el trabajo
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